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LinkedIn Succes: 
Jouw Gids voor een Krachtig Profiel  
en Netwerk aan de hand van 7 tips
- Annelies Delmoitié -
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Inleiding

Hey daar! Welkom bij “LinkedIn Succes: Jouw Gids voor een Krachtig 

Profiel en Netwerk”. Dit E-book is speciaal voor jou gemaakt. Jij wilt 

toch ook alles uit LinkedIn halen om je carrière of bedrijf een boost te 

geven?

In deze digitale wereld is het superbelangrijk om online zichtbaar te 

zijn. En laten we eerlijk zijn, LinkedIn is dé plek waar je als professional 

of ondernemer moet zijn. Of je nu op zoek bent naar een nieuwe baan, 

je netwerk wilt uitbreiden of je merk wilt promoten, LinkedIn heeft het 

allemaal.

In dit E-book duiken we in de wereld van LinkedIn. We gaan je profiel 

oppoetsen, je netwerk uitbreiden, je laten zien hoe je boeiende content 

maakt en je de ins en outs van LinkedIn laten zien. En natuurlijk geven 

we je tips en trucs om het LinkedIn-algoritme voor je te laten werken.

Of je nu net begint met LinkedIn of je bestaande strategie wilt 

verbeteren, dit E-book zit vol met nuttige tips en praktische adviezen  

die je meteen kunt toepassen. 

Zelf heb ik een profiel sinds 2005 en na de opstart van mijn bedrijf in 

2013 is LinkedIn mijn grootste (en gratis!) marketingtool.  Hopelijk krijg 

jij via dit E-book ook de smaak te pakken.
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Waarom LinkedIn 

belangrijk is
Je vraagt je misschien af:  “Waarom zou ik LinkedIn moeten gebruiken?  

Wat maakt het zo speciaal?”  Nou, dat ga ik met dit E-book uitleggen!  

LinkedIn is niet zomaar een sociaal netwerk.  Het is dé plek waar 

professionals en ondernemers samenkomen om te netwerken, kennis 

te delen, en kansen te ontdekken.  Hier zijn een paar redenen waarom 

LinkedIn zo belangrijk is, specifiek voor België:

1. Professioneel netwerken: LinkedIn is als een gigantische 

netwerkbijeenkomst, maar dan online.  In België zijn er meer dan 

3 miljoen LinkedIn-gebruikers.  Dat is een enorm netwerk van 

professionals die je kunt bereiken!

2. Zichtbaarheid: Door actief te zijn op LinkedIn en regelmatig 

waardevolle content te delen, kun je je zichtbaarheid en 

geloofwaardigheid vergroten.  Dit kan leiden tot meer zakelijke kansen 

en zelfs jobaanbiedingen.

3. Kennis delen en leren: LinkedIn is een geweldige plek om je kennis 

te delen en van anderen te leren.  Je kunt artikelen posten, discussies 

starten, Webinars bijwonen en nog veel meer.

4. Persoonlijk merk opbouwen: LinkedIn stelt je in staat om je 

persoonlijke merk op te bouwen en te laten zien wie je bent als 

professional.  Je kunt je ervaringen, vaardigheden, passies en prestaties 

delen met de wereld.

5. Toegang tot vacatures: Veel bedrijven plaatsen hun vacatures op 

LinkedIn.  In feite zijn er in België meer dan 70.000 vacatures op 

LinkedIn.  Door een sterk profiel en netwerk op te bouwen, kun je deze 

kansen direct ontdekken en erop reageren.  

Kortom, LinkedIn is een krachtig hulpmiddel dat je kan helpen om je 

carrière of bedrijf naar een hoger niveau te tillen. 

Dus laten we aan de slag gaan en ontdekken hoe je alles uit LinkedIn 

kunt halen!
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Optimaliseer je profiel

Een sterk LinkedIn-profiel is als een indrukwekkend visitekaartje. Het is 

vaak het eerste wat mensen zien als ze je online ontmoeten, dus je wilt 

zeker weten dat het een goede indruk maakt. Hier zijn enkele tips om je 

profiel te optimaliseren:

1. Kopregel: Je kopregel is een van de eerste dingen die mensen 

zien op je profiel. Maak het boeiend en beschrijvend. In plaats van 

alleen je functietitel te vermelden, kun je ook je specialiteiten of wat je 

uniek maakt toevoegen. Bijvoorbeeld: “Ervaren Marketing Manager | 

Gespecialiseerd in Content Strategie en Social Media Marketing”.

2. Profielfoto: Zorg voor een professionele en vriendelijke profielfoto. 

Dit is een belangrijk onderdeel van je eerste indruk. Zorg ervoor dat je 

gezicht duidelijk zichtbaar is en dat de foto een goede kwaliteit heeft.

3. Samenvatting: De samenvatting is je kans om je verhaal te vertellen. 

Wie ben je? Wat zijn je passies en specialiteiten? Wat maakt jou uniek? 

Probeer het persoonlijk en boeiend te maken, en vergeet niet om 

relevante trefwoorden op te nemen voor SEO.

4. Ervaring: Vermeld je vorige en huidige functies, en beschrijf wat je in 

elke rol hebt bereikt. Probeer specifiek te zijn en resultaten of prestaties 

te vermelden waar je trots op bent.

5. Vaardigheden & Aanbevelingen: Voeg relevante vaardigheden toe 

aan je profiel en vraag om aanbevelingen van collega’s, managers of 

klanten. Dit kan je geloofwaardigheid en expertise verder versterken.

6. Aanpassen van je URL: LinkedIn geeft je de mogelijkheid om je 

profiel-URL aan te passen. Maak het schoon en professioneel, idealiter 

gewoon je naam. 

Bijvoorbeeld:

https://www.linkedin.com/in/anneliesdelmoitie/

Door deze tips te volgen, kun je een sterk en overtuigend LinkedIn-

profiel maken dat je helpt om op te vallen en je professionele merk te 

versterken. Dus laten we aan de slag gaan en je profiel optimaliseren!

https://www.linkedin.com/in/anneliesdelmoitie/
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Bouw je netwerk op

Een sterk netwerk is een van de meest waardevolle assets die je kunt 

hebben in je carrière of bedrijf. En LinkedIn maakt het makkelijker dan 

ooit om dat netwerk op te bouwen. Hier zijn enkele strategieën om je 

netwerk uit te breiden:

1. Maak verbinding met mensen die je kent: Begin met het verbinden 

met mensen die je al kent - collega’s, vrienden, familie, klasgenoten, etc. 

Dit geeft je een solide basis om op te bouwen.

2. Zoek naar relevante professionals: Gebruik de zoekfunctie 

van LinkedIn om professionals in je branche te vinden. Kijk naar hun 

profielen, volg ze, en stuur ze een gepersonaliseerd verzoek om te 

verbinden.

3. Wees actief: Deel regelmatig updates, artikelen en inzichten, en 

reageer op berichten van anderen. Dit verhoogt je zichtbaarheid en 

maakt het waarschijnlijker dat mensen met je willen verbinden.

4. Doe mee aan LinkedIn-groepen: Er zijn duizenden LinkedIn-

groepen voor allerlei verschillende onderwerpen en industrieën. Vind 

groepen die relevant zijn voor jou, doe mee en neem deel aan de 

discussies. Dit is een geweldige manier om gelijkgestemde professionals 

te ontmoeten en je netwerk uit te breiden.

5. Stuur gepersonaliseerde verzoeken: Wanneer je iemand een 

verbindingsverzoek stuurt, personaliseer dan je bericht. Leg uit waarom 

je wilt verbinden en wat de waarde kan zijn van de verbinding voor 

beide partijen. Dit verhoogt de kans dat je verzoek wordt geaccepteerd. 

Het opbouwen van een sterk netwerk kost tijd en moeite, maar de 

voordelen zijn enorm. Dus ga maar snel aan de slag en je breidt je 

netwerk op LinkedIn uit!
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Interactie met content

Het is één ding om een profiel te hebben en mensen toe te voegen aan 

je netwerk op LinkedIn, maar het is een heel ander verhaal om echt te 

interageren met de content op het platform. Hier zijn enkele manieren 

waarop interactie met content je zichtbaarheid kan vergroten:

1. Like berichten: Als je een bericht ziet dat je interessant of nuttig vindt, 

geef het dan een like. Dit is een eenvoudige manier om te erkennen dat 

je de content waardeert, en het verhoogt ook je zichtbaarheid bij de 

persoon die het bericht heeft geplaatst.

2. Reageer op berichten: Ga een stap verder en laat een reactie 

achter op berichten. Dit kan een vraag zijn, een compliment, of gewoon 

een gedachte die je hebt over het onderwerp. Reacties zijn een 

geweldige manier om een dialoog te starten en relaties op te bouwen.

3. Deel berichten: Als je een bericht ziet dat echt resoneert met jou 

of dat waardevol zou zijn voor je netwerk, deel het dan. Voeg je eigen 

gedachten of inzichten toe om het persoonlijker te maken.

4. Post je eigen content: Natuurlijk is de beste manier om interactie te 

krijgen het posten van je eigen originele content. Dit kan een artikel zijn, 

een update over je werk, een interessante infographic, of iets anders dat 

relevant is voor je netwerk. Vergeet niet om te reageren op mensen die 

op jouw berichten reageren!

Door actief te zijn en te interageren met content op LinkedIn, kun je je 

zichtbaarheid vergroten, je netwerk versterken en jezelf positioneren als 

een actief en betrokken lid van je professionele gemeenschap. Dus laten 

we aan de slag gaan en beginnen met interactie!
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Creëer boeiende content

Het creëren van boeiende en waardevolle content is een krachtige 

manier om je zichtbaarheid op LinkedIn te vergroten, je expertise te 

tonen en relaties op te bouwen met je netwerk. Hier zijn enkele tips om 

je te helpen:

1. Schrijf artikelen: LinkedIn stelt je in staat om lange artikelen te 

schrijven, vergelijkbaar met blogposts. Dit is een geweldige manier om 

dieper in te gaan op onderwerpen waar je gepassioneerd over bent of 

waar je veel over weet. Vergeet niet om je artikel te voorzien van een 

pakkende titel en inleiding om de aandacht van de lezers te trekken.

2. Deel video’s: Video’s zijn een zeer boeiende vorm van content. 

Overweeg om korte video’s te maken waarin je tips deelt, een vraag 

beantwoordt, of gewoon een update geeft over wat je aan het doen 

bent. Zorg ervoor dat je video’s van goede kwaliteit zijn en voeg 

ondertitels toe voor mensen die zonder geluid kijken.

3. Gebruik hashtags: Hashtags helpen mensen om je content te 

vinden. Gebruik relevante hashtags in je berichten om ze zichtbaarder 

te maken. Maar overdrijf het niet - een paar gerichte hashtags zijn 

meestal voldoende.

4. Wees consistent: Probeer regelmatig content te posten. Dit helpt je 

om een publiek op te bouwen en houdt je top-of-mind bij je netwerk.

5. Interactie: Vergeet niet om te reageren op mensen die op je 

berichten reageren. Dit helpt om een dialoog te starten en relaties op te 

bouwen.

Het creëren van boeiende content kan in het begin wat intimiderend 

zijn, maar met oefening en consistentie zul je snel de voordelen zien. 

Dus laten we aan de slag gaan en beginnen met het creëren van 

geweldige content!
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Benut  

LinkedIn-functies
LinkedIn heeft veel meer te bieden dan alleen netwerken en het delen 

van updates. Er zijn verschillende functies die je kunt benutten om je 

zichtbaarheid te vergroten en je bedrijf te laten groeien. Hier zijn er een 

paar die je misschien nog niet kent:

1. LinkedIn Pulse: Pulse is het blogplatform van LinkedIn. Het is een 

geweldige plek om je gedachten, inzichten en adviezen te delen in de 

vorm van lange artikelen. Deze artikelen kunnen worden gezien door 

je hele netwerk en kunnen je helpen om jezelf te positioneren als een 

expert in je vakgebied.

2. LinkedIn Evenementen: Met LinkedIn Evenementen kun je virtuele 

of fysieke evenementen organiseren en promoten. Dit is een geweldige 

manier om je netwerk te betrekken, waardevolle informatie te delen en 

je merk te promoten.

3. LinkedIn Sales Navigator: Sales Navigator is een betaalde functie 

van LinkedIn die speciaal is ontworpen voor sales professionals. 

Het biedt geavanceerde zoek- en filterfuncties, lead aanbevelingen, 

uitgebreide bedrijfsinformatie en nog veel meer. Als je in sales zit, kan dit 

een zeer waardevolle tool zijn.

4. LinkedIn Learning: LinkedIn Learning biedt een breed scala aan 

online cursussen over een verscheidenheid aan onderwerpen. Dit is een 

geweldige manier om je vaardigheden te verbeteren en nieuwe dingen 

te leren. Je kunt ook je voltooide cursussen op je profiel vermelden om 

je expertise te tonen.

Door deze functies te benutten, kun je nog meer uit LinkedIn halen en je 

professionele groei versnellen. Dus laten we aan de slag gaan en deze 

functies gaan verkennen!
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Meet je succes

Het is belangrijk om je voortgang op LinkedIn bij te houden om te 

zien of je inspanningen vruchten afwerpen. Gelukkig biedt LinkedIn 

verschillende tools en statistieken om je hierbij te helpen. Hier zijn 

enkele dingen die je kunt volgen:

1. Profielweergaven: Dit laat zien hoeveel mensen je profiel hebben 

bekeken. Een toename in profielweergaven kan een teken zijn dat je 

zichtbaarheid verbetert.

2. Betrokkenheidsstatistieken: Dit omvat likes, reacties, en shares van 

je berichten. Het volgen van deze statistieken kan je helpen om te zien 

welke soorten content het meest resoneren met je netwerk.

3. Groei van connecties: Het bijhouden van hoeveel nieuwe 

connecties je maakt, kan je helpen om te zien of je netwerk groeit.

4. Zoekoptredens: LinkedIn laat je zien hoe vaak je bent verschenen 

in zoekresultaten, wat een indicatie kan zijn van hoe goed je profiel is 

geoptimaliseerd.

5. InMail reacties: Als je LinkedIn’s InMail functie gebruikt om 

berichten te sturen naar mensen buiten je netwerk, kun je het 

reactiepercentage bijhouden om te zien hoe effectief je berichten zijn.

Het is belangrijk om te onthouden dat succes op LinkedIn niet alleen 

gaat over het krijgen van zoveel mogelijk views of connecties. Het gaat 

erom waardevolle relaties op te bouwen en jezelf te positioneren als 

een betrouwbare en deskundige professional in je vakgebied. Dus blijf 

gefocust op het leveren van waarde en het opbouwen van authentieke 

connecties, en de resultaten zullen volgen
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Conclusie

We zijn aan het einde gekomen van onze gids over hoe je LinkedIn kunt 

gebruiken om je carrière of bedrijf een boost te geven. We hebben  

het gehad over het belang van LinkedIn, hoe je je profiel kunt 

optimaliseren, je netwerk kunt uitbreiden, boeiende content kunt 

creëren, LinkedIn-functies kunt benutten en je succes kunt meten.

Het is nu tijd om deze kennis in de praktijk te brengen. Begin met het 

optimaliseren van je profiel, maak verbinding met nieuwe mensen,  

deel je inzichten en ervaringen, en zie hoe LinkedIn je kan helpen om  

je professionele doelen te bereiken.

Onthoud dat succes op LinkedIn niet van de ene op de andere dag 

komt. Het vereist consistentie, authenticiteit en geduld. Maar met de tips 

en strategieën die we in dit E-book hebben gedeeld, ben je goed op 

weg om het meeste uit LinkedIn te halen.

Dus waar wacht je nog op? Duik erin en begin vandaag nog met het 

bouwen van je LinkedIn-succes!

Ging het allemaal wat snel, of vind je niet meteen hoe alles in elkaar 

zit en op welke knoppen/functies je moet klikken?  Geen paniek!   

Ik heb een onlinecursus gemaakt die via schermopnames alles traag 

en duidelijk laat zien.

www.AnDless.biz/in-stijl-op-linkedin

Wil je gewoon dat ik even meekijk naar je profiel en kijk waar je nog 

zou kunnen optimaliseren?

Boek dan gerust een “Rent My Brain” sessie in mijn agenda en dan 

ben ik 2h helemaal van jou 

www.AnDless.biz/rent-my-brain

http://www.AnDless.biz/in-stijl-op-linkedin
http://www.AnDless.biz/rent-my-brain
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